Ddacher ohne Kompromisse

BenzstrafBe 11 - 63897 Miltenberg B 0 93 71/9488 30 2=0 93 71/94 88 40

www.klemensott.de -

info@klemensott.de

WENSOTT

Warum nicht in die Ferne schweifen?

Komplette Gebdude-Sanierung im fernen Nordrhein-Westfalen

Wer in ein Schwimmbad wie
das Kombibad in Paffrath
bei Bergisch-Gladbach geht,
will Schwimmen, Wellness,
Erholung. Da klingt es
schon fast paradox, dass
trotzdem niemand im Nas-
sen stehen will. Ein Fall for
die Klemens Ott GmbH im
hunderte von Kilometern
entfernten Miltenberg.

Versténdlicher wird es da
schon, wenn wir verraten,
dass es sich bei dem Kombi-
bad um ein Hallen- und
Erlebnisbad handelt. Der zu
sanierende Gebdudekomp-
lex hatte es nicht nur for
Erlebnishungrige in sich.
Auch fur die Klemens Ott

GmbH als Fachbetrieb fir
Dach und Wand war die
Kombination von Flachda-
chern, Kuppeln und Bogen-
tonnenddchern eine echte
Herausforderung.

Aus einem fristen Beton-
kasten der 70er Jahre soll-
te ein modernes, anspre-
chendes SpafBbad werden.
Die neue Dachlandschaft

verrdt schon von weitem mit
lhren schwungvollen Wellen
den Zweck dieses Gebdu-

des.

Im Frihjahr 2002 machte
sich ein 4-kpfiges Ot-Team
auf die Reise nach Paffrath.
Vor ihnen stand die Aufga-

be, das Gebdude des
Kombibades vom Keller bis
zum Dach zu sanieren und
dabei die unterschiedlichs-
ten Materialien einzusetzen
und zu verarbeiten.

Die Dachfldchen erhielten
im Zuge der Sanierung -
ebenso wie die Wand-
flachen - eine neve D&m-
mung. Die Materialpalette,
die zum Einsatz kam, liest
sich wie das komplette
Lagerverzeichnis eines Bau-
stoff-Grof3handlers: Alu-
falzbleche nach Maf3 ge-
rundet, Kunststoff-Dach-
bahnen, Thermodach-
Démmelemente, Wellbleche
gerade und gebogen,
Trapezbleche, Mineralfaser-
d@mmung mit eingebautem
Gefille efc.

Mit dieser Materialvielfalt
ausgeristet (und konfron-
tiert) machte sich das Oft-
Team an die 16 Wochen
davernde Arbeit. In dieser
Zeitwurden 500 gm Keller-
abdichtungen, 1.500 gm
Flachdach der Umkleide-
und Duschrdume mit
Rhenofol-Kunststoffdach-
bahnen abgedichtet.

Bei den Metallbedachungen
der unterschiedlichsten

Liebe Kundinnen
liebe Kunden,

es ist Samstagmorgen und Sie gehen
zum Bdcker, um frische Semmeln ein-
zukaufen. Dann genief3en Sie das Frih-
stick mit diesen Semmeln. Wochen
spdter wagt doch lhr Bécker nachzu-
fragen, ob Sie diese Semmeln eigent-
lich nicht mal langsam bezahlen wol-
len. SchlieBlich hat er noch keinen Cent
von |lhnen dafir gesehen.

Darauf erkldren Sie ihm, die Semmeln
seien doch nicht so gut gewesen, und
Sie seien nicht bereit zu zahlen.

Was sich so absurd liest, ist leider All-
tag in der Baubranche. Nicht, dass wir
unsere Semmeln nicht bezahlen. Nur
leider missen Handwerksbetriebe, die
in der Baubranche nach der dort iibli-
chen VOB (das ist die Verdingungs-
ordnung fir Bauleistungen) arbeiten,
oft viele Wochen lang auf ihre redlich
verdienten Brotchen verzichten — also
auf die Zahlung des Kunden (Sie sind
natirlich ausgenommen). Wie gut ha-
ben es da z. B. Autohduser, die bei
Abholung eines Reparaturfahrzeugs
Barzahlung verlangen dirfen.

Die sich immer weiter verschlechternde
Zahlungsmoral breitet sich aber nicht
nur unter privaten und gewerblichen



Kunden aus. Trauriger Vorreiter sind
leider zahlreiche 6ffentliche Auftragge-

ber.

Waéhrend der Bécker fir lhre Samstag-
morgen-Semmeln einige Gramm Mehl,
Wasser, seinen Strom, sein Wissen und
seine anteilige Arbeitskraft investiert,
hat ein Dachdeckerbetrieb wie unser
Unternehmen mehrere Mitarbeiter auf
der Baustelle und im Biro (einschlief3-
lich hoher Lohnnebenkosten) sowie
teures Baumaterial (oft im Wert von
mehreren Tausend Euro) aus eigener
Tasche vorzulegen. Und das nicht nur
auf einer einzigen Baustelle. So wer-
den viele Insolvenzen im Handwerk in
Deutschland nicht von unfghigen Un-
ternehmern, sondern von zahlungs-
unwilligen Kunden verursacht.

Dabei sind Handwerker ebenso auf ihr
Einkommen angewiesen wie jeder an-
dere auch. Statistiker haben Gbrigens
errechnet, dass ein Handwerker selbst
finf bis sechs Stunden arbeiten muss,
um sich eine Stunde lang einen ande-
ren Handwerker leisten zu kdnnen. Das
zeigt, wie viel Geld allein fir die Lohn-
nebenkosten vom Unternehmer vorge-
legt werden muss.

Wir von der Ott GmbH wollen mit un-
seren Kunden keinen Streit wegen Zah-
lungsterminen beginnen. Dafiir haben
Sie, liebe Kundinnen und Kunden,
ebenso wie wir ganz bestimmt Wichti-
geres zu tun. Deshalb belohnen wir Sie
mit einem Skontoabzug bei Voraus-
zahlung.

Auf weiterhin gute Zusammenarbeit mit
lhnen

Peter J. Ott
Geschaftsfihrer

B 09371/9488 30

Kompetente Ansprechpartn

Detlef Bayer

Bauleiter Flachdach

B 09371/9488 32
E 0171/403 37 25
eMcu| detlef bayer@klemensott.de
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Dachformen setzten die
Dach-Experten von Ott
1.050 gm Trapezbleche ein,
verarbeiteten 1.250 gm Kal-
Zip bombiert und 500 gm
2-schalige  Sandwich-
démmelemente, 220 gm
vorgebogene Trapezbleche
mit einer Spannweite von
15 Metern. Diese sorgten fiir
eine luftige Atmosphére im
neuen Kinderbad und im
Schwimmeister-Anbau.

Doch mit der Dach-Sanie-
rung und der Abdichtung
allein war die Arbeit noch
lange nicht getan. Auch die
Sanierung der Fassaden
stand im Auftragsbuch der

Klemens Ott GmbH.

Neben 550 gm Welle fir
die Wandbekleidung und
weiteren 110 gm lsowand

er fir Sie:

Lutz Fischer
Bauleiter Steildach

£ ¥ Tam.

309371/9488 36
@ 0171/7 96 5499

eMcul lutz fischer@klemensott.de

Jirgen Lieb

Bauleiter Metalldach

"E'o 9371/94 88 37
g 0171/578 47 88

eMo|| juergen.lieb@klemensott.de

I

wurden 80 gm Alufassade
fir die Gestaltung des Ein-
gangsbereiches in Wellform
angebracht.

Fir alle Beteiliglen — vom
Gesellen bis zum Meister und
Baustellenleiter — war diese
Dach- und Fassaden-
landschaft in Paffrath eine
Herausforderung zu Beginn
- und eine Meisterleistung
nach Abschluss aller Arbei-
ten am 29.05.2002.
Nicht verraten wollten sie
ibrigens, ob sie sich nach
Abschluss der Arbeiten den
Sprung ins kithle Nass ge-
gonnt haben.

Rainer Peters
Bauleiter Metalldach

'5093 71/94 88 38
@ 0171/7120986

eMml rainer.peters@klemensott.de



Survivaltraining fiir

harte Mdnner und Frauen

Betriebsausflug zum Tegernsee vom 19.04. - 21.04.2002

Wetterfest sollte man schon
sein als Dachdecker. Das
zeigte sich einmal mehr beim
Betriebsausflug vom 19. bis
21. April 2002. 33 dieser
unerschrockenen- mit dem
Dachdeckerhandwerk ver-
bundenen - Mdnner und

Am ersten Abend widmete
man sich dem Billard- und
Dartspiel, dem Tanzen und
Feiern. Von diesen ersten Dis-
ziplinen geschwiéicht mussten
sich die Dachdecker am
néichsten Morgen erst einmall
,den Kopf wieder freischwim-

Ein Hérfetest fir das Team von Klemef

war der Betriebsausflug 2002

Frauven starteten zu einem
Ausflug ins Voralpenland.
Ein Hartetest fir die Team-
fahigkeit beim Feiern und
Sporttreiben hatte begon-
nen.

men”. Nur 20 tapfere Recken
(alle sechs Powerfraven wa-
ren natirlich dabei) waren
danach soweit wieder herge-
stellt, dass sie die 15 km vom
Tegernsee zum Schliersee wan-

Meisterleistung

Ganz schén stolz ist nicht
nur unser Mitarbeiter Hol-
ger Weis — auch wir haben
allen Grund dazu. Weis hat
im April 2002 von der
Handwerkskammer den
,Grof3en Befdhigungsnach-
weis”, wie der Meisterbrief
offiziell genannt wird, erhal-
ten.

Wir freuen uns iber jeden
Mitarbeiter, der bereit ist,
sich Uiber seine Arbeitszeit
hinaus fir neue berufliche
Perspekfiven zu engagieren.
An Aufstiegsméglichkeiten
mangelt es in unserem ex-

pandierenden Betrieb ganz
sicher nicht. Mit Holger Weis
haben wir einen jungen
Spenglermeister in unseren
Reihen gefunden, der sich
kiinftig einem Mehr an Ver-
antwortung stellen will.

Wie wichtig dies fir unser
Unternehmen ist, zeigt ein
Blick in die Statistik. Gerade
im Metalldach- und Fassa-
denbau hat unser Unterneh-
men in den letzten Jahren
enorme Zuwachsraten erfah-
ren.

Inzwischen sind allein in die-
sem Bereich zwei Bauleiter mit

dern konnten. Doch die
ndchste Prifung erwartete
das Team schon. Wahrend bei
schénem Wetter diese Tour
sicherlich ein gemitlicher
Spaziergang ist, wurde das
Trekking bei Neuschnee und
schlechten Sichtverhdlmissen
zu einer echten Dachdecker-
Tauglichkeitsdisziplin.
Hauptgespréchsstoff an die-
sem Abend waren Themen
wie Blasen, Muskelkater und
sonstige Schmerzen. Auf der
Heimfahrt sind die 33 tapfe-
ren Dachdecker-Mannen und
-Frauen in Minchen auf
Weiterbildungstour gegan-
gen. Das Deutsche Museum
bietet zwar auch kilometer-
lange Entfernungen -
wenigstens aber mit einem
Dach ber dem Kopf. Fiir den
Betriebsausflug 2004 stehen
die neuen Bundesldnder -
und ein vorheriges Friedens-
gespréich mit Petrus — auf dem
Plan.

der Ar-
beitsvor-
bereitung,
Planung
und Bau-
leitung -
von insgesamt sechs Kolon-
nen beschdiftigt.

Holger Weis wird die Leitung
unserer Spenglerwerkstatt
Ubernehmen. Auch hier hat
unser Unternehmen investiert
und verfisgt nunmehr ber
eine elektronische 3-m-
Abkantbank, eine 3-m-
Schlagschere sowie iber
eine Segmentkantbank.
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Willi
Janssen

Prokura
erteilt

Im April 2002 wurde Herrn Willi
Janssen Prokura erteilt.
Dazu grotu|ieren wir herzlich.

Zur Person:

Geboren am 28.11.57 in Kranenburg,
Kreis Kleve. Abitur, danach BWL Studi-
um an der Universitdt Regensburg mit
dem Abschluss Dipl. Kaufmann.

Seit 1999 ist er in unserem Unterneh-
men beschftigt und vor allem fiir die
Projektiberwachung, Abrechnung und
Kostenkontrolle zustdndig. Als Mitglied
der Geschdaftsleitung bringt er seine
Kompetenz bei allen strategischen Ent-
scheidungen ein. In der Freizeit geht er
gerne mit seiner Frau und den beiden
Sohnen schwimmen.

& 09371/9488 33

eMail: willi.janssen@klemensott.de

Wir erweitern unseren
Leistungsumfang
Abteilung Bautenschutz

Reinhold

Herrmann
Baustellenleiter
Bautenschutz

@ 0171/7 161282

Reinhold Herrmann, geboren am
28.04.64, hat 20-jahrige
Berufserfahrung im Bereich
Bautenschutz. Seit Juni 2002 ist er
unser kompetenter Mitarbeiter fiir
ct||e Lésungen im Bautenschutz.
Horizontalsperre gegen
aufsteigende Feuchtigkeit
Betoninstandsetzung
Kellersanierung
Industriebdden
Balkonbeschichtung

Ansprechpartnerin in Biro:
Marie-Luise Gundermann
Tel. 09371/948839
eMail: marie-luise.
gundermann@klemensott.de
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KDV-Verlegequalitiit
mit Giitesiegel

Seit 2000 ist unsere Firma
nach der bestandenen TUV-
Prifung Vollmitglied im KDV.
~Gitegemeinschaft Kunst-
stoff-Dach- und Dichtungs-
bahnen-Verleger e.V.”

Ein KDV-Betrieb tut viel, um die Quali-
tat von Flachddchern zu sichern. Er
sorgt fir Schulung und Weiterbildung
der Mitarbeiter, unterwirft sich freiwil-
lig strengen Kontrollen durch den Ver-

band.

Seine Mitarbeiter werden regelmdifig
geschult und legen alle sechs Jahre
eine Priifung ab, um ihre Kompetenz
zu beweisen.

RegelmdBig werden die Mitglieds-
betriebe durch unabhdngige TUV-Pri-
fer Gberwacht. Eigenprifungen mittels
Nahtprifgerét sorgen fir eine hohe Si-
cherheit bei allen Abdichtungen.

Der Kunde erhalt somit ein ,TUV-ge-
priftes” Dach.

Sie erkennen die Mitglieder an
diesem Zeichen:

KDV

[RAL]-GUTEZEICHEN

KUNSTSTOFF-DACH- UND -DICHTUNGSBAHNEN-VERLEGUNG

Klemens Ott bei den

TOP 100-Dachdeckern

Vor mehr als 5 Jahren ha-
ben sich ausgesuchte Dach-
betriebe gefunden und mit
dem Logo TOP 100 einen
Unternehmens-
verbund gegriin-
det, der fir besten
Service und Qua-
litcit steht. Nur ma-
ximal 100 Betriebe
werden aufgenom-
men. Diese Vereini-
gung von inzwischen 70 en-
gagierten Unternehmern
macht sich fir mehr Kunden-
und Servicefreundlichkeit
stark.

Seit 3 Jahren ist auch die
Klemens Ot GmbH Mitglied
in dieser Gemeinschaft.
Gegrindet hat diesen Ver-
band der Unternehmensbera-
ter und Marketingexperte
Klaus Broker aus Werne. Sein
Ziel istes, Dachdeckerbetriebe
und ihre Mitarbeiter unter
seine kritische Lupe zu neh-
men, vorhandene Schwach-
stellen aufzudecken und zu
beseitigen sowie die Bau-
stellenabwicklung zu optimie-
ren.

Hierzu gehdrt natirlich auch
die Férderung der Kommu-
nikation und des Erfahrungs-
austauschs zwischen Planern,
Architekten, Handwerksor-

Referenzobjekte 2002

Mitglied im
100 TOP-Dachdecker Deutschland

ganisationen, Handwerksbe-
trieben und Kunden. Bisher
haben 5.000 Kunden die 70
Mitgliedsbetriebe des Unter-
nehmensverbundes
beurteilt. Diese Art
der Qualitdtskon-
trolle (die Ubrigens
freiwillig von den Mit-
gliedern stéindig fort-
geschrieben wird)
gibt Bréker Auf-
schluss iiber den Stand der
Unternehmen im Vergleich
zu anderen Betrieben dieser
Branche.

Freundliche und kompeten-
te Mitarbeiter sind fir unser
Unternehmen ebenso wich-
tig und daher selbstverstéind-
lich wie gepflegte Fahrzeuge
und optimierte Baustellenab-
ldufe”, so Peter J. Ott. Nur
so kann nach seiner Ansicht
das Vertrauen
zu Kunden
geschaffen
und erhalten
werden. Im
Y2 jéhrlichen
Partnertreffen
werden die
Ergebnisse
von Kunden-
und Mitar-
beiterbefra-
gungen aus-

Fripa, Neubau einer Lagerhalle in GroBheubach

Marketingexperte
Klaus Bréker

gewertet. Wichtige Tipps und
Trends werden praxisgerecht
aufgearbeitet und im eigenen
Unternehmen umgesetzt. Der
offene Erfahrungsaustausch
der Mitgliedsbetriebe sorgt
fur den ,iberlebensnotwen-
digen” Wissensvorsprung.
Und auch bei den Mitarbei-
tern der Klemens Ott GmbH
macht sich die Mitgliedschaft
bei den TOP 100-Dachde-
ckern bemerkbar. ,Die Schu-
lungen und das gemeinsame
Gesprdch am runden Tisch
mit der Geschaftsfishrung
zeigt den Mitarbeitern, wie
wichtig sie und ihre Meinung
und Einstellung fir den Er-
folg unseres Betriebes sind”,
so Oft.

4.500 gm Dachfléiche mit Sandwichblechen nicht brennbar
500 gm Oberlichter in Form von Lichtbéndern

2.500 gm Kassettenwand mit Wellverkleidung
150 gm Industrieverglasung

Rauch Freudenberg, Anbau Werk 3
5.500 gm Abdichtung mit Rhepanol fk

Fremdenverkehrsamt, Engelsplatz, Miltenberg

250 gm Eindeckung mit Naturschiefer
Hahnenkammschule in Alzenau
650 gm Fassadenverkleidung mit Eternit Isocolor

fik 09371/955-0
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